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Le leader de la géothermie
passe à l’offensive
sur Interclima+elec 2015 !
Innovations produits et rencontres
orientées géothermie  

SOFATH, spécialiste en confort thermique profitera de cet événement phare pour 
afficher son statut  de marque référente du secteur de la géothermie.
Côté produits, SOFATH présente des pompes à chaleur de nouvelle génération :

> GEO ACCESS, la nouvelle solution géothermique pour équiper les maisons 
neuves de 80 à 120 m2.
> CALIANE & TERMEO, le nouveau concept modulaire qui intègre la pompe 
à chaleur et le ballon d’eau chaude sanitaire.

Côté expertise, SOFATH propose pendant la durée du salon des conférences 
thématiques sur la géothermie à destination des corps de métiers suivants : bureaux 

d’études, architectes, constructeurs de maisons individuelles. 
Entre prospective et présentation des nouveaux produits 2015-
2016, SOFATH propose ainsi aux professionnels de comprendre 
et maitriser les enjeux de la géothermie.

Avec l’ambition d’ici fin 2017, d’étendre la couverture 
du territoire français de 50 à 100 % en recrutant  
30 concessionnaires, 60 commerciaux et 100 techniciens 
frigoristes, SOFATH, membre du groupe industriel BDR 

Thermea, profite d’Interclima+Elec 
pour envoyer un message fort au 
marché. 



Une offre complète de PAC
nouvelle génération
GEO ACCESS, l’offre géothermie 
pour les maisons neuves de 80 à 120 m2

Tout particulièrement adaptée pour équiper les 
maisons neuves conformes à la RT2012 et dont  
la surface habitable est comprise entre 80 et 120 m2, 
la solution Géo Access est disponible en puissance 
5 kW et couvre les besoins en chauffage et en 
production d’eau chaude sanitaire toute l’année 
grâce au ballon BECH+ d’une capacité de 300 litres.

Tout indiquée sur le marché du neuf en résidentiel 
individuel Géo Access est disponible depuis mai 2015.

CALIANE & TERMEO,
performances et compacité 
Ce nouveau concept modulaire intègre la pompe à chaleur et le ballon d’eau 
chaude sanitaire (ECS). Très silencieuses grâce à des finitions haut de gamme, 
les PAC Caliane (technologie sol/eau) et Termeo (technologie eau glycolée/
eau) allient confort thermique avec un design contemporain et discret.

Adaptées aux constructions 
neuves ou en remplacement 
de chaudière, les gammes 
Caliane et Termeo se 
composent chacune de 
6 modèles de 5 kW à 27 kW, 
dimensionnées pour des 
habitations de 80 à 300 m2.

Lancement commercial 
juillet 2015
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Cliquez sur l’image ci-dessus
pour visualiser la vidéo Géo Access

www.geoaccess.fr

https://www.youtube.com/watch?t=4&v=NVa1AirCaT4
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SOFATH
Karine Buisson
Tél. +33 (0)4 75 57 99 05
www.sofath.com
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Trois programmes de présentation
entre expertises et solutions 
SOFATH profite de cet évènement majeur pour partager son savoir-faire. Ces sessions d’échanges programmées 
chaque jour, seront dispensées par Vincent Potel, Directeur du Développement et Aurélie Pages, Responsable 
Marketing & Export.  

> Session de 11h à 12h00  
Participants : architectes et constructeurs de maisons individuelles
Programme : présentation de l’offre Géo Access et des PAC aérothermie, présentation d’installations types
en maison individuelle. 

> Session de 14h à 15h00  
Participants : bureaux d’études 
Programme : présentation des solutions de chauffage SOFATH conformes à la RT2012.
Tour d’horizon des certifications produits et outils mis à disposition des bureaux d’études.

> Session de 16h à 17h00  
A destination des futurs concessionnaires
Programme : présentation de l’entreprise et des forces du réseau (accompagnement, outils informatiques, 
supports clients, dynamique commerciale…)

Les porte-paroles de la marque présents sur le salon Interclima+elec
 > Vincent Potel – Directeur du Développement de Sofath (stratégie réseau)
 > Aurélie Pages – Responsable Marketing & Export (marché de la PAC & présentation technique des produits)
 > Karine Buisson – Assistante Réseau (présentation institutionnelle)

> Les inscriptions aux différentes sessions s’effectuent directement via le site www.sofath.com


